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-American to purchase a vess
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SELF
CONFIDENCE

FOCUS ON YOUR POTENTIALS
NOT YOUR LIMITATIONS

DEVOTE YOURSELF TO SOMETHING
YOU DO WELL

SEE YOURSELF AS SUCCESSFULL

BREAK AWAY FROM OTHER PEOPLE'S
EXPECTATIONS

BUILD A NETWORK OF SUPPORTIVE
RELATIONSHIP

OPINIAO

S6 quem tem olhos pode ver,
S6 quem tem ouvidos pode ouvir
E, s6 quem tem pescogo o pode esticar.

Proverbio

Nio € que a escrita sejaomeu
forte, mas aqui estd uma bonita
ideia que me faz acreditar muito
nesta nossa querida revista ‘O
FAROL”.

E tempo de acreditarmos que
todos nds temos olhos para ver,
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ouvidos para ouvir € que Somos
capazes de esticar 0 pescogo.
Amigo, este € 0 nosso
“FAROL”’, ele estd ao dispor de
todos, 1é-0, escreve-o, critica-o.
Diz daquilo que possas saber e
que achas importante para a nossa
comunidade.

Partici
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CAPA:

Na capa deste primeiro niimero do re-
nascido ‘‘Farol’’, o nosso Cajuca faz
uma sintese das ideias e problemas que
o ““Farol’’ langou e dabateu nos seus
primeiros meses de vida. E também
uma sintese da vida dos emigrantes
relembrando o Antonio Coelho que os
trazia no seu primeiro barco ao prego
de 15 délares.
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Em Julho de 1979, veio a luz o primeiro nimero do
“FAROL’’ - voz da Comunidade Caboverdiana nos Esta-
dos Unidos d’América do Norte. Seguiram mais 16
NUIMETOs, € .... enfim, 0 nosso ‘‘FAROL’’ apagou a sua luz.

No “EDITORIAL’’ desse primeiro numero se dizia
que a Revista seria um elo de ligag%o entre os caboverdi-
anos vivendo longe da propria terra, tendo por finalidade
conservar os grandes valores trazidos de Cabo Verde,
comoafé,acultura,amorabeza, o sentido de familia, etc.

Agora, passados 11 anos, um punhado de jovens -
alguns em idade, todos em espirito - decidiu acordar
(acender) 0 ““FAROL’’ ereacender a sua luz. A iniciativa
partiu do ‘‘Farol Committee’” - uma organizaclo que
nasceu para comemorar, sem meu merecimento, 0S meus
40 anos de vidacaboverdiana - e foi imediatamente aceite
pelos antigos colaboradores ¢ por novos entusidsticos
amigos.

O objectivo principal é sempre o mesmo: ligag3o
entre os emigrantes e a terra de origem - nosso querido
Cabo Verde, conservagdo dos valores culturais, como a
lingua, nas suas expressdes liricas e narrativas, quer
escritas, quer faladas, a musica, a religiosidade, a culindria,
e,... enfim, a formacgdo e informagdo para um melhor
aproveitamento da nossa existéncia nesta terra onde o
destino e a luta pela vida nos trouxeram.

Aos responsaveis, animadores, compositores, tipégrafos
e colaboradores digo simplesmente: ‘‘Obrigadoe ... para
frente”.

Aos leitores e a todos os caboverdianos esta breve
mensagem: 0 ‘‘FAROL’’ € vosso. Amai-o e ajudai-ocom
0 vosso carinho. A caminhada recomegou. Que Deus nos
abengde e acompanhe.

PADRE PIO
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UMA
FAMILIA
PROSPERA

Entrevista por LIGIA FONTES

E agradével ver os nossos conterrineos
a progredir nestas terras da América do
Norte. E isso pelo preco do esforco, da
dedicagio, da dignidade, torna tudo mais
brilhante, mais honroso e digno de registo.
Tal é o caso do patricio FRANCISCO
LEITAO e da sua equipa de trabalho.

Com asuatipografia ‘‘COPY MASTER
INC.”’ situada nacidade industrial de Taun-
ton, Estado de Massachusetts, ele € perfeito
exemplo do poder da iniciativa e coragem,,
apontando aos conterraneos caminhos mais
largos para o progresso e ascensio social na
sociedade em que se integram.

Num pais onde se protege a iniciativa
privada e onde o ‘‘business’’ tem sido a mola
real do desenvolvimento colectivo e indi-
vidual, ndo ha lugar para a sujei¢cdo ao
“‘status’’ de trabalhador nfo especializado
em que a maioria dos caboverdianos se
deixa ficar.

Além do caminho da instrugdo que temos
aconselhado aos jovens, para escapar de
situagbes comodas e faceis, mas inferiori-
zantes, o proprietario LEITAO mostra aos
adultos outros caminhos acessiveis. Dai a
entrevista que lhe solicitamos e a que pron-
tamente acedeu. E as perguntas surgiram:

Ligia Fontes - Diga-me: como é que se en-
caminhou para esta profissio ? Trouxe
alguma experiéncia de Cabo Verde ?

Francisco Leitdo - Sim, comecei a traba-
lhar como aprendiz, nos principios dos anos
sessenta, na Escola Tipogréfica da Brava,
fundada pelo Padre Pio que, na altura, re-
sidia em Cabo Verde.

LF - Qual a sua ilha de origem ? H4
quantos anos vive nos Estados Unidos ?

F. Leitdo - Nasci na Vila de Nova Sintra,
Ilha da Brava. Vivo nos Estados Unidos ha
vinte e sete anos.

LF - Como iniciou aqui este Trabalho ?
Que dificuldades teve de vencer ?

F. Leitdo - Este negicio teve a
sua origem na Primavera de 1977,
quando ainda traba-lhava na outra com-
panhia impressora. Comecei a trabalhar
“‘part time’’, 2 noite, na minha residéncia.
Um ano depois tive de admitir alguns
empregados de maneira a poder dar vazéo
as encomendas que iam crescend® aos
poucos. Em 1980 deixei o meu antigo
emprego para poder administrar a tempo
inteiro a minha companbhia.

Em 1983 o volume de vendas duplicou,
fazendo crescer, consequentemente, O
numero de empregados, maquinas, etc, de
tal maneira que no ano seguinte tive que
adquirir um novo edificio. Em Dezembro
de 87 mudamos para o Parque Industrial de
Taunton, onde presentemente nos encon-
tramos.

LF - Quem sdo os seus melhores clientes ?
F. Leitao - Temos varios clientes. De entre
eles podemos destacar a DIGITAL, BULL
HN, e a APOLLO COMPUTER.

LF - E quanto a caboverdianos, procuram
os seus servigos ? Podia citar obras de nibri-

cas caboverdianas feitas na sua tipografia ?
Tem clientes portugueses ?

F. Leitdo - Até a data poucos caboverdi-
anos tém procurado os nossos servigos. O
numero de clientes portugueses é bastante
reduzido. No entanto, podemos citar que
alem da revista ‘ ‘O Arquipelago’ e o “‘Farol”,
outras publica¢Ges caboverdianas: ‘O MEU
TIO JONAS’’, ‘“CONTRAVENTO”’,
““MORNAS”’, “‘A CRIANCA QUE A SO-
CIEDADE REJEITOU”, “LAGRIMAS DE
DJABRABA”, “DESCARADO”’, “ILHAS
DE CABO VERDE, ORIGEM DO POVO
CABOVERDIANO E DA DIOCESE DE
S. TIAGO’, entre outras.

LF - Quais os seus planos para o futuro ?

F. Leitdo - Para o futuro, temos em mente
crescer, avangar ¢ ganhar novos mercados.

LF - Quer dirigir uma mensagem a nossa
gente ?

F. Leitfo - Antes de mais quero agradecer,
sinceramente, a revista ‘‘Farol’’ por esta
entrevista, e desejando a continuagdo do
bom trabalho que tém desenvolvido. Aos
vossos leitores queremos transmitir a nossa
crenga de que com esforgo, dedicagdo e
trabalho, todos ndés podemos progredir
aproveitando as oportunidades que este pais
nos oferece.

LF - Foi um prazer ter estado consigo.
Muito obrigada e votos das maiores pros-
peridades.
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